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	Communiqué de presse
Paris, décembre 2004
Thèmes abordés :

· Rapprochement d’entreprises

· Transmission d’entreprises

· Secteur informatique  

· Place de marché

· Patrimoine




HiTechPros.biz 

accompagne le rapprochement de sociétés 

du secteur informatique

HiTechPros.biz, service dédié au rapprochement des sociétés dans l’informatique, enregistre 8 rapprochements au cours du premier semestre 2004 et confirme ainsi la pertinence de l’offre dans un contexte de retour à la croissance externe. HiTechPros.biz. a été lancé en janvier 2003, par HiTechPros.com, la place de marché n°1 en France dans les services aux sociétés informatiques.

Pour beaucoup de prestataires informatiques (SSII, Editeurs de Logiciels et Centres de Formation), le marché est actuellement en pleine effervescence tant sur le plan commercial que stratégique. Le premier semestre 2004 a, en effet, été une période de consolidation. Certains ont dégagé des financements pour réaliser des acquisitions d’autres ont recherché des investisseurs ou des repreneurs pendant cette période.

8 opérations de rapprochements ont été réalisées par le biais de HiTechPros.biz. 

L’espace de rapprochement, HiTechPros.biz. donne accès à plusieurs services :

· un service d’annonces de cession et d’acquisition,

· un service de diagnostic et d’évaluation des sociétés, 

· ainsi qu’une newsletter rédigée en collaboration avec des experts du domaine des fusions-acquisitions, comme celle de novembre, que nous vous remettons en annexe, et qui traite de la « Méthode d’évaluation des entreprises informatiques.

Quelques exemples de transactions enregistrées sur HiTechPros.biz

	Acheteur
	Siège
	CA 2003 (en millions d'€)
	Spécialité
	Acheté
	Siège
	CA 2003 (en millions d'€)
	Spécialité

	MDB Informatique 

PDG:

M. DE BROSSARD
	IDF
	4,5
	Informatique de gestion
	Sunflower Services Ancien Gérant:

M. CHEVRE
	IDF
	1,6
	Réalisation de projets de conception et de refonte de systèmes d’information, d’applications de travail collaboratif, de solution de e-learning et e-commerce

	GroupassistDG délégué:

M. LOUNICI
	SE
	5,5
	Centre de Support, Infogérance outsourcing, Ingénierie délégation
	A2S Formation Ancienne PDG:

Mme COQUET
	SE
	0,12
	Centre de Formation

	Artel Ingenierie PDG: M.BRIGATTI
	IDF
	2
	Sécurité, Développement, Réseaux et Technologies, Architecture Applicative
	Dartwise 

Ancien PDG:M.BELPOMME
	IDF
	0,8
	Architectures applicatives, Conception et développement, Administration

	Genigraph
PDG: M.PLAS
	SO
	5,7
	Applications distribuées, Applications graphiques interactives et IHM, Applications internet
	NSK 

Ancien PDG: 

M. KARSENTY
	IDF
	5
	Ingénierie, Conseil, Expertise Objet, Formation

	Trekk
 PDG: M. HACQUART
	NE
	1,1
	Ingénierie de Systèmes et Réseaux
	Icare 

Ancien PDG: 

M. LAGRANGE
	IDF
	0,42
	Architecture du réseau, Serveurs, Travail collaboratif avec MS Exchange 2000/2003, Exploitation d’Internet et des services Web

	JSI/ GSH
	IDF
	2,1
	Ingénierie, Conseil, Intranet, Formation, Veille Technologique
	Happy Technologie 

Ancien PDG:

 M. VALETTE
	IDF
	0,35
	Ingénierie, Conseil, Intranet, Formation, Veille Technologique

	
	
	
	
	Psengineering 

Ancien PDG: M.FEDOTOFF
	SE
	1,16
	Centre de Formation

	M. Chantrel, DG, COMPODATA 
	IDF
	 
	Consultant en Management et Organisation
	Compodata 

PDG: 

M. MORANNE
	IDF
	0,351
	Editeur de Catalogues Electroniques Intelligents


Voici plusieurs témoignages d’acquéreurs et de cédants mettant en exergue les multiples atouts de ce service : 
· Le renouvellement régulier des offres


Grâce au réseau très étendu de HiTechPros.com (la place de marché fédère aujourd'hui 80% de la profession), HiTechPros.biz propose à ses utilisateurs des annonces de rapprochement régulièrement renouvelées.


« Nous avons déjà utilisé d'autres canaux mais les affaires manquent de fraîcheur et leur nombre est très limité. La notoriété du service et de la place de marché HiTechPros.com permet d'avoir un renouvellement régulier des annonces et de nombreuses offres. » M. Schinasi, DG, EGC Formation/ www.egc-formation.com
· L’autonomie

L’objectif de  HiTechPros.biz est permettre aux dirigeants de se rencontrer dans le cadre de leurs projets de rapprochement et de gérer leurs contacts directement, sans intermédiation. 

 « J'ai également apprécié d'être autonome dans ma démarche: il n'y a pas d'intermédiaire et j'ai pu gérer librement les contacts. » M. Lounici

· Des entreprises de toutes tailles

HiTechPros.biz regroupe aujourd'hui des dirigeants de SSII, des Centres de formaiton, des Editeurs de logiciels de toute la France et de toute taille : les annonceurs dirigent des structures de 1 à 500 personnes.

« Dans le cadre de ma stratégie de croissance, je cherchais un partenaire à taille humaine. J'ai donc choisi de déposer une annonce sur HiTechPros.biz: en effet, les structures actives sur le site sont de toute taille. » M. Brigatti

· L’anonymat

Le service permet aux dirigeants d'informer leurs confrères de manière totalement ANONYME qu'ils cherchent à acquérir de nouvelles structures ou à céder tout ou partie de leur activité : 

« Le service permet d'échanger des informations avec les acquéreurs sans se dévoiler. » M. Chèvre

· Une validation rapide et sans intermédiation des attentes

En déposant une annonce sur le site, ils peuvent être contactés et contacter les autres annonceurs et ainsi valider les acquéreurs ou cédants potentiels avant d'aller plus loin : 

« Le système des annonces croisées est très pratique puisqu'il permet de prendre contact avec des annonceurs sérieux, qui peuvent être intéressés par votre proposition. Le lien étant direct, le dialogue est vraiment très efficace et la mise en relation est simplifiée. » M. Moranne

« L'un des principaux avantages du service c'est que les contacts se font en direct: on peut qualifier trés rapidement les dossiers et aller à l'essentiel. » M. Chantrel

· Une utilisation simple

La simplicité d’utilisation du service a déjà séduit de nombreux acteurs et leur a permis de mieux définir leur projet.

« La structure du formulaire d'annonce permet de bien identifier les indicateurs pour décrire son entreprise. Il permet de se poser les bonnes questions pour bien positionner son projet. » 
M. Lagrange

· Un gain de temps

Le gain de temps est important. Le formulaire de dépôt d’annonce ainsi que la messagerie interne permettent de prendre des contacts ciblés très rapidement et en toute confidentialité. Les annonceurs sont d’ailleurs avertis instantanément quand une nouvelle annonce est publiée. Les annonceurs sont donc très réactifs:

« On peut faire rapidement le tour des annonces et choisir celles qui nous intéressent, sans perdre de temps ». M. Lounici
« Tout va d'ailleurs très vite: dans notre cas par exemple, nous nous sommes vus très régulièrement, nous avons échangé nos idées et fait preuve d'imagination pour arriver à un rapprochement qui satisfasse les deux parties. » M. Chantrel
« La messagerie interne est simple, efficace et permet de qualifier les premiers contacts. Elle permet d'être très réactif puisque les messages et les alertes sont directement relayés par e-mail. L'ergonomie de l'interface de gestion de son compte est conviviale et les services faciles à distinguer. C'est un environnement facile à prendre en main. » M. Lagrange

· Le coût minime du service

L’avantage principal de ce service est tout simplement son prix : les seuls frais du service sont liés au dépôt d'annonce.
« Sans oublier que le service HiTechPros.biz représente une économie non négligeable: 475€ c'est peu au regard de l'efficacité du site. » M. Lounici

« J'ai pu faire l'acquisition d'une société via ce nouveau service en m'économisant du temps et de l'argent, le coût de l'abonnement étant minime. » M. De Brossard
« En plus, le service est bien plus économique que de passer par un cabinet. » M. Moranne

Le prix d’une annonce est d’ailleurs minimal : pour une durée de 3 mois, le tarif est de 475€ HT, pour 6 mois, 760€HT et pour un an de 1330€HT.

Cette tarification assure également aux annonceurs des contacts sérieux, véritablement intéressés par des projets de rapprochement, et non pas des dirigeants qui souhaitent « voir ».

« Vous prenez de nombreux contacts ciblés et sérieux. » Mme Coquet
« Rapidité et simplicité pour prendre des contacts, intéressants en plus! » M. Hacquart

· Pour résumer : 

« Simplicité efficacité et économie sont effectivement les mots qui résument le mieux le service HiTechPros.biz. Et ces trois éléments réunis m'ont permis de prendre de nombreux contacts.» 
M. Chantrel

Pour rentrer en contact avec ces personnes, merci de nous contacter au préalable au 01 55 58 04 21.

A propos de HiTechPros

Dédiée aux acteurs du marché de la prestation intellectuelle du secteur informatique, HiTechPros décline son offre autour de : HiTechPros.com, place de marché mettant en relation quelques 2200 SSII, 1900 donneurs d’ordres, 4500 indépendants et 2150 organismes de formation ; HiTechPros.biz , service de cession/fusion/acquisition de sociétés du domaine informatique ; ShortlistManager.com, progiciel d’optimisation des achats de prestations intellectuelles ; HiTechPros Staffing, service d’externalisation des achats de prestations ; CameraMeeting.com, service de visio conférence sans contrainte technique.

Lancée en 1999, HiTechPros est aujourd’hui l’une des seules places de marché bénéficiaire avec un volume d’affaires réalisé sur les sites de l’ordre de 72 millions d’euros par mois. Soit 95% des transactions générées par les places de marchés spécialisées en prestations informatiques.

Un succès couronné en 2001 et 2002 par le Trophée de la meilleure place de marché B to B. www.hitechpros.com
Des clients de référence :

SSII : HitechPros bénéficie à ce jour de la confiance de 2.200 SSII, soit 75% des 3000 SSII françaises parmi lesquelles : Sopra, Steria, Schlumberger Sema, GFI Informatique, Syseca (Thales), Alten, Segula Technologies, Logica, Unisys, etc.

Clients Finaux : Air France, Casden-Banque Populaire, Radio France, Predica Assurances de personnes, Plastic Omnium, Gagneraud, ONF, Pomona, Havas Voyages, Pacifica, Systeme U, Geopost, Dexia, etc. 

Centres de formation : Groupe Adhara, Umanis Institut, IB Formation, Aston, Unilog IT Training, Winwise, Groupe ENI, Cross Institute, etc. 
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